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Abstrak: Aplikasi edukasi investasi pasar modal adalah sebuah solusi digital yang bertujuan
untuk membantu individu mempelajari dan memahami investasi di pasar modal dengan cara
yang mudah dan interaktif. Aplikasi ini memenuhi kebutuhan masyarakat akan informasi dan
edukasi mengenai investasi di pasar modal yang semakin penting seiring dengan
perkembangan pasar modal yang semakin pesat. Dalam aplikasi ini, terdapat berbagai fitur dan
konten edukasi yang dapat membantu pengguna memahami konsep dan praktik investasi di
pasar modal, seperti panduan investasi, tutorial penggunaan platform trading, serta berita dan

informasi terbaru mengenai pasar modal.
Kata kunci: Investasi , Platform Edukasi, Edukasi Pasar Modal, Kewirausahaan

Abstract: The capital market investment education application is a digital solution that aims
to help individuals learn and understand investing in the capital market in an easy and
interactive way. This application fulfills the public's need for information and education
regarding investment in the capital market which is increasingly important in line with the rapid
development of the capital market. In this application, there are various features and
educational content that can help users understand the concept and practice of investing in the
capital market, such as investment guides, tutorials on using trading platforms, as well as the

latest news and information about the capital market.
Keywords: Investment, Education Platform, Capital Market Education, Entrepreneurship
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PENDAHULUAN

Perkembangan Teknologi informasi dan komunikasi beberapa tahun belakangan mengalami
perkembangan pesat. Perubahan ini mempengaruhi kemudahan akses informasi di bidang
keuangan khususnya bidang investasi. Investasi dapat diartikan sebagai suatu tindakan yang
dilakukan atas dasar analisis yang komprehensif dengan tujuan keamanan modal kita dan
memberikan return hasil yang memuaskan. Suatu tindakan yang tidak memenuhi syarat
tersebut dapat diartikan suatu spekulasi dan bukan merupakan investasi (Graham & Zweig,
2003). Investasi merupakan suatu tindakan yang dilakukan dengan dasar analisis yang
mendalam, menjanjikan keamanan terhadap modal yang kita tanamkan serta memberikan

timbal balik kepada investor (Susanto & Badrudin, 2022).

Harapan yang mendalam karena keinginan untuk memperoleh keuntungan tersebut

membuat banyak masyarakat mulai melakukan investasi.

Hal ini berpengaruh kepada pencarian tentang informasi instrumen investasi di mesin
pencarian www.google.com. Kemudahan akses informasi mengenai investasi berpengaruh
terhadap pertumbuhan investor di pasar modal Indonesia beberapa tahun belakangan ini.
Sedangkan kemudahan akses informasi keuangan dan investasi tidak selalu dimanfaatkan
dengan baik di kalangan masyarakat. Fenomena beberapa bulan belakangan ini saat saya
menulis laporan ini banyak masyarakat di Indonesia tertipu beberapa investasi bodong seperti
Binomo, Quotex, robot trading dan masih banyak semacamnya. Perolehan informasi yang
mudah tidak sebanding dengan pembelajaran yang lebih mendalam terhadap instrumen
investasi dan cara investasi yang baik dan benar. Masyarakat cenderung hanya terfokus pada
keuntungan yang tinggi tanpa memperhatikan kemungkinan penipuan atau kerugian yang
mungkin dihadapi. Oleh karena itu projek pembuatan aplikasi Stockbae.id ini dilakukan

dengan harapan dapat memberikan edukasi investasi yang dimana berfokus pada jasa pelatihan
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screening saham secara mandiri, mengelola portfolio, dan juga menentukan trading plan secara

mandiri.

Analisa SWOT

Mayoritas grup edukasi investasi atau group rekomendasi saham yang bersebaran saat ini
kebanyakan masih berfokus kepada menjual stockpick harian saja. Sebagian dari mereka yang
menjual cara untuk mencari saham paling potensial tiap harinya. Melihat dari fenomena
tersebut maka terdapat peluang untuk stockbae.id menjual jasa pelatihan screening saham
secara mandiri, mengelola portfolio, dan juga menentukan trading plan secara mandiri.
Mayoritas grup edukasi investasi saat ini masih berbasis grup pada aplikasi telegram dan juga
whatsapp, masih sedikit dari mereka yang menaruh konten edukasinya di website maupun
sebuah aplikasi sendiri. fenomena tersebut Stockbae.id melihat peluang untuk menjadi Edutech

group edukasi investasi yang berbasis pada website dan aplikasi.

Stockbae.id adalah platform Edutect investasi saham yang menjual jasa pelatihan
screening saham secara mandiri, mengelola portfolio, dan juga menentukan trading plan secara
mandiri. Dengan model bisnis yang seperti ini sebenarnya sudah difasilitasi oleh pihak
sekuritas namun edukasi dari pihak sekuritas belum optimal, maka ada ancaman ketika
sekuritas itu masif untuk edukasi maka akan menjadi ancaman untuk Stockbar.id. Selain itu
ancaman juga akan muncul dari youtube karena banyak creator video yang mulai membahas
investasi. Cukup dikhawatirkan apabila influencer pasar modal membuat video untuk

membahas investasi khususnya saham secara mendalam.

Stockbae.id adalah platform Edutech investasi dengan fokus pasar modal di Indonesia,
platform dengan fokus seperti ini masih sangat jarang ditemui dan bahkan belum ada di

Indonesia karena belum adanya platform atau aplikasi yang secara komprehensif dan
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mencakup semua pada satu wadah seperti Stockbae.id membuat projek ini memiliki kekuatan
yang besar untuk mampu bersaing dan bahkan memberikan gebrakan baru di dunia investasi.
Hal ini membuat Stockbae.id memiliki keunggulan kompetitif untuk mampu memasuki pasar
edutech yang berfokus pada investasi saham. Melalui persiapan yang baik untuk menyiapkan
website dan aplikasi beserta isi-isinya yang berfokus kepada kemandirian investasi maka akan

menjadi kekuatan bersaing.

Apabila berbicara suatu bisnis, tentu akan sangat berkorelasi dengan kekurangan yang
terdapat dalam bisnis tersebut. Stockbae.id tentu memiliki beberpa kekurangan yang telah kita
analisis dan sadari sejak awal. Bisnis model memiliki kelemahan yaitu rentan untuk ditiru
karena ketika model edutech seperti ini berhasil akan memberikan gebrakan yang besar di
dunia pasar modal. Kemungkinan persaingan dengan meniru konsep yang telah dirancang
Stockbae.id akan sangat mungkin terjadi. Platform edukasi pasar modal ini memerlukan para
ahli pasar modal yang memang telah memiliki kemampuan expert di pasar modal. Hal ini tentu
membutuhkan biaya besar untuk menarik orang-orang pilihan sebagai edukator dalam

memberikan edukasi pada pasar modal secara lebih mendalam.

Landasan Teori

Eksploitasi Kreativitas

Grup edukasi investasi saat ini masih banyak yang hanya menggunakan Instagram dan
telegram untuk pemasaran dan pengelolaannya. enomena hal tersebut muncullah ide untuk
membuat grup edukasi investasi berbasis web dan aplikasi. Fenomena kebanyakan grup
investasi saham saat ini hanya berfokus pada menjual stockpick maka Stockbae.id akan

berfokus pada screening saham secara mandiri, mengelola portfolio, dan juga menentukan
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trading plan secara mandiri. Kita juga akan mengedukasi berkaitan dengan cara
mengoptimalkan analisis dan portofolio yang ‘“sehat”. Portofolio yang baik dan optimal
merupakan kumpulan aktivitas keuangan yang terdapat dalam suatu laporan investasi yang
dilakukan oleh seorang investor. Suatu portofolio yang optimal apabila dapat memberikan
return yang tinggi dengan resiko yang dapat ditekan serendah mungkin (Hartono, 2013).
Stockbae.id berharap mampu memberikan edukasi sehingga para investor mampu

mengoptimalkan portofolio mereka dan memperoleh siklus investasi yang menguntungkan.

Manajemen Pemasaran

Pemasaran merupakan suatu kegiatan yang dilakukan oleh kelompok maupun individu
dengan tujuan mendapatkan apa yang mereka butuhkan dengan menciptakan, menawarkan dan
mempertukarkan produk bernilai kepada pihak lain atau segala hal yang berkaitan dengan
menyampaikan produk dari produsen kepada konsumen. Manajemen pemasaran merupakan
suatu kegiatan dengan tujuan mengimplementasikan, merencanakan, mengendalikan serta
mengorganisasikan kegiatan usaha dengan tujuan membuat proses pemasaran berjalan secara

efektif dan efisien (Agustina, 2020).

Manajemen Operasi

Manajemen operasi dapat diartikan sebagai suatu kegiatan dengan tujuan mengolah
sumber daya yang ada secara efektif, efisien dan optimal pada suatu proses transformasi,
sehingga menjadi output yang memiliki manfaat lebih dari sebelumnya. Atas dasar hak
tersebut, manajemen operasi yang efektif dan efisien memiliki peran yang penting untuk

mencapai tujuan perusahaan secara menyeluruh (Rusdiana et al., 2014).

Manajemen Sumber daya Manusia
Sumber daya manusia adalah aset yang menentukan keberhasilan bagi organisasi. SDM

membutuhkan perhatian dari berbagai pihak agar kinerjanya mampu dipacu hingga ke titik
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optimal agar tujuan organisasi dapat tercapai. Atas dasar hal tersebut, manajemen sumber daya
manusia perlu untuk ada guna meningkatkan efektivitas sumber daya manusia dalam sebuah
organisasi (Supomo & Nurhayati, 2018). Manajemen sumber daya manusia merupakan suatu

kegiatan dengan memberdayakan manusia dalam organisasi.

Manajemen Keuangan

Manajemen keuangan merupakan bagian dari tugas pimpinan perusahaan dengan
tanggung jawab utama berupa keputusan penting menyangkut investasi dan pembiayaan
perusahaan hal berkaitan manajemen keuangan berupa fungsi perencanaan, pengendalian serta
pengarahan dengan tujuan penggunaan dan pemenuhan kebutuhan keuangan perusahaan (Setia
Mulyawan, 2015). Stockbae.id sudah sangat paham bahwa dalam melakukan suatu bisnis perlu
adanya manajemen keuangan yang memiliki fungsi mengatur segala pemasukan dan
pengeluaran perusahaan. Oleh karena itu kami ada divisi finansial yang bertugas mengatur

bagian keuangan secara menyeluruh.

Manajemen Perubahan dan Inovasi

Inovasi memiliki peran penting dalam menentukan keunggulan organisasi. Inovasi bisa
terjadi apabila seseorang sering bertanya tentang apa dan bagaimana lalu mencoba membuat
konsep dari pertanyaan tersebut. Pasti semua hal itu dilatar belakangi oleh serangkaian proses
mulai dari pengumpulan ide-ide kreatif yang diolah menjadi informasi yang inovatif (Sisca et
al.,, 2021). Manajemen investasi melakukan tugasnya dari mengumpulkan serangkaian
metode/cara yang memungkinkan manajer dan insinyur agar dapat bekerjasama terkait proses
dan tujuan organisasi dengan menyamakan konsep pemahaman. Manajemen inovasi mampu
untuk merespon peluang baik internal maupun eksternal menggunakan kreativitas para
anggotanya dalam memperkenalkan produk, ide-ide serta prosesnya. Manajemen perubahan
dan inovasi merupakan kombinasi antara manajemen proses inovasi dan manajemen

perubahan. Hal ini terkait dengan produk, proses bisnis dan inovasi suatu organisasi.
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Business Model Canvas

Berdasarkan gambar Business Model Canvas diatas dapat diketahui bahwa Stockbae.id
sudah memiliki rencana untuk menjalankan usahanya secara komprehensif. Key partners atau
mitra utama yang dimiliki oleh Stockbae.id berasal dari beberapa pihak dan memiliki perannya
masing-masing penyedia domain dan website berperan untuk memfasilitasi Stockbae.id agar
mampu memiliki website tersendiri sebagai sarana pemberian informasi dan pemasaran.
Sekuritas juga menjadi fokus penting untuk sarana pemasaran, hal ini karena ketika bisa
melakukan kerjasama dengan pihak sekuritas tertentu maka kemungkinan memperoleh
pelanggan akan semakin meningkat. Portal berita saham juga menjadi sasaran mitra yang
potensial, hal ini dilandasi karena setiap investor pasti akan secara aktif mencari informasi
melalui website atau portal berita guna mencari informasi terbaru berkaitan dengan investasi.
RTS.id dan KKC merupakan dua mitra yang telah kita punya. Kedua usaha tersebut adalah

group yang setiap harinya memberikan rekomendasi saham kepada para membernya.

PEMBAHASAN MANAJEMEN USAHA

Inovasi Produk

Stockbae.id memulai perjalanannya dengan membuat sebuah komunitas pengait saham
di aplikasi Sosial Media Telegram, yang mana cara ini dilakukan mayoritas grup edukasi
Investasi lainnya. Aktivitas yang dilakukan mayoritas Grup Edukasi Investasi antara lain
memberikan pembinaan cara berinvestasi melalui grup 2 arah yang mana antara pemateri dan
peserta bisa berkomunikasi langsung , memberikan stock pick harian, memberikan Analisis
pada saham-saham pilihan, dan konsultasi lewat jalur pribadi pemilik grup tersebut. Pada saat
ini di aplikasi Telegram seperti tersedia kolam yang di isi banyak sekali ikan besar dan ikan

kecil.

Manajemen Pemasaran
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Stockbae.id memiliki strategi pemasaran secara digital melalui beberapa platform
sosial media. Stockbae.id membagi strategi pemasaran menjadi 2 yaitu soft selling dan hard
selling. Soft selling adalah cara untuk mempromosikan suatu produk atau jasa dengan cara
tidak langsung dengan mengadopsi bahasa dan cara yang halus, tidak agresif, dan sangat apik
untuk mendorong penjualan. Pada strategi ini kami akan menggunakan instagram dengan cara
publikasi konten melalui postingan, reels, dan juga instastory. Kami juga menggunakan Tiktok
sebagai sarana untuk mempromosikan dengan cara membuat video pendek tentang investasi
yang kami rancang semenarik mungkin. Pada platform youtube juga salah satu cara soft selling
kita dengan cara memberikan video lengkap tentang edukasi investasi. Tak lupa kami juga akan
melakukan hal yang sama dengan grup investasi lainnya dengan cara membangun komunitas

di grup telegram.

Hard Selling adalah cara untuk mempromosikan suatu produk atau jasa dengan cara
langsung dengan Bahasa yang persuasif dan gamblang, cara ini kami akan memanfaatkan fitur
berbayar dari Instagram, tiktok, dan google. Pada Instagram kami akan mengiklankan edukasi
berbayar kami dengan IG ads baik itu story maupun feed posting. Kami juga akan
memanfaatkan komunitas di grup telegram kami untuk mempromosikan edukasi berbayar yang

kami adakan. Juga memanfaatkan SEO pada www.google.com.

Manajemen Produksi

Stockbae.id pada setiap edukasi yang berupa konten maupun edukasi berbayar kami
membutuhkan bahan berupa data, materi, dan analisis untuk menunjang konten tersebut. Pada
produksi konten kami menunjuk tim kami untuk mencari referensi, lalu referensi tersebut
diteruskan ke tim yang lain untuk dijadikan sebuah perencanaan konten, lalu diserahkan kepada

bagian media sosial untuk dibuatkan desain dan atau video yang menunjang untuk diunggah
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pada sosial media ataupun website dan aplikasi kami.

Manajemen Sumber Daya Manusia

Stockbae.id terdiri beberapa orang yang sudah dialokasikan untuk beberapa divisi dan
memiliki tugasnya masing-masing. Contohnya ada yang berapa pada finance untuk mengelola
semua pemasukan, pengeluaran dan juga pertimbangan kelayakan investasi kami. Pada
Marketing kami terbagi menjadi 2 yaitu soft selling yang akan mengelola semua sosial media
kami dan juga website dan aplikasi kami, pada hard selling bertugas untuk mencari cara
bagaimana stockbae.id bisa menghasilkan pemasukan. Saya sebagai CEO bertugas untuk
merencanakan arah kemana stockbae.id, memastikan semua berjalan sesuai rencana awal, dan
juga hubungan stockbae.id dengan pihak luar baik itu dalam hubungan kerjasama maupun

relasi.
SIMPULAN

Kesimpulan

Jumlah investor yang terus meningkat serta semakin banyak instrumen dan pola investasi yang
bermunculan bertolak belakang dengan sumber daya yang ada di Indonesia yang belum siap
menanggapi hal tersebut membuat kami mencoba masuk pada gap tersebut. Oleh karena itu
platform ini dibuat, Stockbae.id muncul sebagai gerakan perubahan dari gap yang ada tersebut.
Kurangnya edukasi berkaitan dengan investasi membuat kita mencoba mengatasi hal tersebut.
Stockbae.id memiliki tujuan memberikan edukasi dan pemahaman pada masyarakat Indonesia
tentang investasi. Dengan melihat peluang yang ada ini kemunculan Stockbae.id dapat menjadi

suatu perubahan dan inovasi yang diharapkan mampu menjadi solusi permasalahan yang ada.
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